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Uvod
Pokud jste se rozhodli, ze zbohatnete na vydavani knih, méli byste hned na Uvod vedét, ze existuji mnohem efektivnéjsi a rychlejsi
zplsoby, jak prijit k vétSim penézlim. I na vydani knihy se da vydélat, ale da to mnohem vice prace a trva to déle, nez napft. zacit

podnikat na Amazonu nebo rozjet firmu. Pokud to tedy byl hlavni dlivod, proc¢ knihu vydavate, méli byste to jesté jednou prepocitat
a mozna se pustit do néceho méné narocného. Chcete-li i nadale vydat knihu, ukazu vam, jak zlstat v zisku.

Pokud jeste nevite, jaké mate pri vydani moznosti, doporucuji vam stahnout a precist si eBook Uz nechci psat do supliku.

Je zdarma.

EBook, ktery prave Ctete, je predevsim pro ty, ktefi chté&ji vydat knihu a byli by radi, aby se jim alespon vratily naklady, nebo nemuseli
do vyroby investovat své penize vilbec. Ano, mizete skoncit v zisku. Ano, mize byt i slusny. Jednoduse rec¢eno, vas zisk bude
odpovidat usili, které jste viozili do planovani, provedeni a propagace, a také hodnoté, kterou bude mit vase kniha pro
koncového zakaznika.

Rozhodné vam doporucuji udélat si predem financni rozvahu. Ano, i pokud nenavidite matematiku jako ja. Mame prece pocitace
a kalkulacky. Budete si pak moci naplanovat prodej knihy tak, abyste prinejmensim skoncili na nule nebo vydeélali penize. Kdyby vam na
tom nezalezelo, nekoupili byste si tento eBook.

Az jej docCtete, budete vedét, jak na to.

Nejdrive se ale seznamte se zakladnimi pojmy, kterym potrebujete rozumét:
X 3k Xk
DPC

DPC = doporudend cena. NENI to koncova cena pro zékaznika, ktery si knihu koupi. Mezi knihkupci zufi konkurenéni boj a nékdo z nich
zlevni knihu tak, jak si jen bude moci dovolit. Tato cena je pro vas podstatna jenom z jednoho dlivodu. Pocita se z ni ¢astka, ktera na
vas ,,zbude" po distributorovi. To je zjednoduSené v podstate jedina Uvaha, ktera by méla hrat roli ve vasem urcovani DPC.
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X Xk Xk

Realna kupni cena

To je cena, kterou zaplati za knihu koncovy zakaznik. Ta je urcCena tim, kam az je ochoten knihkupec zajit ve snizovani sveého zisku.
Uz kratce po vydani knihy bude pravdépodobné tato cena o nékolik desitek korun nizsi nez DPC.

Na realnou kupni (pro vas prodejni) cenu mate vliv pouze v pripad€, ze knihu koncovému zakaznikovi prodavate primo vy.

X Xk X%

Naklady

To je Castka, kterou jste vynalozili na zhotoveni knih, zpravidla rozpocitana na 1 kus. Takze pokud jste za grafiku a tisk dali 65 000 K¢
a 5 000 K¢ vas stal honorar pro ilustratora, a vydavate 500 knih, jsou vase naklady 70 000,— K¢; déleno 500 to vychazi na 140 KC na
knihu a to je také minimalni Castka, kterou musite dostat od distributora za prodanou knihu.

Pokud si tedy bere 57% z prodeje, musi vase DPC byt 140 + 186 = 326 K. Pokud vam staci, ze se jen zaplati naklady. Pokud chcete
n€jaky zisk z knihy mit i vy, musi byt vyssi. Viz priklady na str. 10—15.

Neplet'te si ,,naklady na vyrobu" (= finance) a ,naklad", coz je pocet kusl knihy,
ktery nechavate vytisknout.

Xk Xk Xk
Zisk

Zisk autora (pred zdanénim) je Castka, ktera vam zbyde, kdyz dostanete penize

za prodanou knihu a odectete od ni naklady na jeji vyrobu. Nejvétsiho zisku

dosahnete, kdyz mezi vami a zakaznikem nestoji distributor ani knihkupec, ale
.. ktomu se dostaneme.
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X Xk Xk

Distributor

Knizni distributor je tim, kdo vase knihy ,bere do komise" a rozvazi je knihkupctim podle jejich objednavek. Abyste svou knihu dostali na
pulty obchodU, potrebujete nakladatele, protoze distributori nejednaji s jednotlivci. Pokud se zatim na kniznim trhu a v cesté knihy od
autora na pult moc neorientujete, doporucuiji si stahnout eBook zdarma Cesky knizni trh.

Protoze knizni distributor plati jen za skutecné prodané kusy a do knih nemusi investovat, nenese zadné riziko. Poskozené nebo
neprodavajici se knihy vam mlze kdykoli vratit a rozhodné se nestara zadarmo o reklamu — pokud uz néjakou nabidne, necha si ji slusné
zaplatit (@ vetsinou to za ty penize nestoji). Penize za prodané kusy posila s az nékolikameésicnim zpozdénim, takze se penize investované
do vyroby vraci velmi pomalu.

Nejvétsi distributofi jsou v Cechéch ti, Euromedia, Pemic a Kosmas. Suverénné nejvice knih prodava Euromedia, Pemic ma ,,pod palcem"
hlavné moravska knihkupectvi a Kosmas, ktery je asi verejné nejznameéjsi, prodava knih nejmeéné.

Jak se k vam dostanou penize za prodané knihy?

Mechanismus je tento: Kdyz zaplati zakaznik knihkupci, ten si ponecha svou provizi a zbytek posle prislusnému distributorovi, od kterého
knihy odebral.

Ten posle cca 43% z DPC nakladateli, ktery vas zastupuje, také on si vezme svou provizi a poslednim Clankem v retézu jste vy.

Na knihkupci zalezi, se kterymi distributory podepise smlouvu a bude od nich odebirat knihy. Je-li to véetsi knihkupectvi, zpravidla ma
smlouvu se vSemi tremi firmami. Autor Casto splace nad vydélkem, protoze dokonce i zakazkova nakladatelstvi, tedy ta, kde veskeré
naklady hradi sam autor, si berou Casto za zprostredkovani distribuce pomérnée vysokou provizi.

Doporucuji velmi podrobneé se vyptat na to, kolik z ceny knihy vam ma po prodeji knihy nalezet, jinak byste mohli byt pozdéji neprijemné
prekvapeni. Oslovte vicero nakladatelstvi a udelejte si srovnavaci tabulku, vyplati se vam to.

You
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Financovani vydani knihy z cizich zdroji
Nechcete-li riskovat ztratu vlastnich penéz v pripade€, ze se knihy neprodaji, udélate nejlépe, kdyz pouzijete cizi penize.
To neznamena, Ze vas posilam vyloupit banku! Existuiji i legaini zplsoby, a to minimalné dva. Mlzete si na vydani sehnat sponzora
a mUzete penize vybrat predem od téch, které vase téma zaujme a budou chtit, aby vase kniha vysla.
Sponzorstvi

Sponzora mizete najit mezi firmami i soukromymi osobami a jeho motivaci mlze byt stejné tak reklama uvnitf knihy ¢i na vnitfni strané
obalky, stejné jako podpora vasi osoby jako spisovatele.

Znami. Nejsnazsi cesta je najit nekoho, kdo ma na vydani vasi knihy zajem. Pokud pisete knihu o cyklistice, vzpomente si nejdriv na
lidi, se kterymi jste jezdili v jedné parté nebo oddilu a byli do véci nadseni. Pokud je to o rybarstvi, tak na kamarady, se kterymi jste
prosedéli hodiny u vody. Atakdale.

Nema neékdo z nich firmu? Mohl by si dar odecist z dani. Je ve firmé zaméstnan, ale vysoko postaven? Mohl by presvedcit svého Séfa.
Vzdy nabizejte néco na oplatku. Idealni je k tomu reklama v knize, ktera se nejcastéji dava na vnitini strany vnéjsich desek, ale mizete
byt uzitecni i jinak, fantazii se meze nekladou.

Z autorl naseho nakladatelstvi pouziva cizi penize k platbé za vydani své knihy asi kazdy paty.

Pokud nemate znamého podnikatele, ktery by vas podporil sponzorskym darem, mizete lovit mezi neznamymi firmami:
PiSete o rekonstrukci chalupy? Pak mate Siroké pole: stavari, vyroba a vymeéna oken, firmy na Upravy zahrad, izolace budov...
O lyzovani? Hledejte mezi lyzarskymi sdruzenimi, kluby a vyrobci lyzarskych potreb.

Cestopis? Pak hledejte cestovni kancelare, vyrobce privodcd, firmy specializujici se na danou oblast.

Napsali jste horror? Vyhledejte vyrobce nebo prodejce karnevalovych kostymU nebo specializované pljcovny filma.

To vSechno jsou jen priklady, dilezité je, abyste pochopili princip, kterym smérem mate zamérit svou pozornost.
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Na nic jste neprisli nebo jste se setkali jen s odmitnutim? r'
Nevadi, nejste na tom hiif nez predtim! MliZzete zkusit verejnou sbirku.

,, Financovani davem"

V roce 2015 v Cechach vznikl prvni crowdfundingovy server specializovany na knihy,
Knizni startér. Dobu trvani sbirky si na ném mdzete individualné dohodnout a lidé na néj
primo prichazeji podporit n€jakou knihu, coz je jeho hlavni vyhodou. Navic nemusite platit
poplatky z Castky, kterou prispgjete vy sami.

Kromé toho existuji i startéry obecné, kde Ize vybrat i na film, hudebni CD nebo treba na

expedici. Individualni nastaveni doby trvani nabizi i server Nakopni.me a na Startovaci trva
sbirka az 60 dni.

Na HitHitu trva sbirka jen 45 dni, coz mlze byt na knihu malo. Vybrat na ném na vydani knihy
jsem zkusil osobné v roce 2015 a cely proces jsem otevrené popsal na svém blogu v sérii
tii clankad.

Sbirka predpoklada, ze budete aktivni — ze sviij projekt pripravite, budete tfeba psat blog, budete aktivni na socidlnich sitich a vyuzijete
vsechny sve ,zdroje". Nekteri uchazeci na své projekty vybrali cilovou Castku za prvni tyden a nez sbirky skoncily, presahli ji i témér
dvojnasobné. Jini viibec neuspéli.

MUZe to pro vas byt i test, jak velky potencial vase kniha m3, kolik lidi by zajimala a jak by se prodavala.

A kdyz neuspéjete — nic se nedéje, knihu mate porad pripravenou k vydani a mlzete to zase zkusit jinak. Treba svou kampan lip
promyslet, do knihy mizete pridat zajimavé téma navic a zkusit to za ¢as na jiném crowdfundingovém serveru.
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Tri cesty, jak na knize vydélat
Jsou tri cesty, jak se vam mUze vydani knihy vyplatit a prinést vam penize.

1. Vynechte distributory
To se nepovede kazdému a nejde to s kazdou knihou.

Abyste mohli vynechat distributory a tudiz jim nemuset odevzdat 57% ze zisku, musite najit nékoho, kdo odkoupi cely naklad najednou.
Po jedné knize byste jej sami nerozprodali, nebo by to trvalo velmi dlouho.

Usp&éné u v CR pouil tuto strategii Ivo Toman, ktery napsal (svou prvni) knihu o multi-level marketingu a prodal ji 80.000 vytisk& primo
multi-level firmam, které ji rozdaly svym prodejcim (kterych bylo hodné) jako ucebnici.

2. Vydejte a pak prodejte velké mnozstvi kust

Tato strategie je pouzitelna pro kazdou knihu a zalezi jen na vasich marketingovych schopnostech. Kdyz vydate velké mnozstvi kust
knihy, klesnou vase vyrobni naklady na minimum, takze vas zisk bude dostatecné velky, i kdyz distributor s knihkupcem , schramstnou®
57% z DPC. Musite ale zvladnout zaklady propagace knih, abyste dokazali dat o knize védéet a presvedcit k jeji koupi dostatecné velke
mnozstvi lidi. Jako ucebnice je k dispozici zatim jediny cesky eBook o propagaci knih, ale nemyslete si, Zze si ho jednou prectete a hned
prodate dvacet tisic kust knihy. Propagace knihy je béh na delSi trat’ a vitézi vytrvalost.

V této kategorii opét exceluje Ivo Toman a krasné to popisuje ve triadvacetiminutovém videu o vydavani knih ve velkém stylu.

3. Vydélejte neprimo

Jste-li expertem v n&jakém oboru, mize napsani knihy upevnit vasi pozici a privést vam tolik zakaznikl (hlavni je, ze tento nardst je
vétsinou dlouhodoby), Ze se vam vrati investice do vydani knihy a vase podnikani miize diky tomu zacit rlst. To je opét omezeno jen na
knihy, které souvisi s vasim oborem, at’ jiz jste podnikatelé nebo zaméstnanci.
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Pripadove studie
Pocitani zisku pri vydani 300 kusi (88 stran)
Jak se tedy zisk presné pocita, vydavate-li knihu? Ukazeme si to na dvou prikladech, 300 a 2 000 kusu.
Zvolil jsem tvrdou vazbu, ale lepenou, neb lepidla jsou dnes uz kvalitni a Sita vazba je pri vyrobe skoro o tretinu drazsi.

VSechny kalkulace jsou realné, platné na podzim 2016 a spocitané tiskarnami Powerprint (300 ks) a Tesinské papirny (2000 ks).
Dejme tomu, ze zadani Vasi knihy je takovéto:

Format: A5
Naklad: 300 ks
Vazba: V8a lepena
Blok: 88 stran bar. 1/1, papir bily BO90g
Obalka: bar. 4/0 lamino mat
Naklady na vyrobu s tiskarnou Powerprint:
22 110,— KC s DPH tisk a zknihovani (nebo necelych 11 000,— K¢ v pripadé mekké vazby — V2)
14 000,— K¢ grafika a zprostredkovani distribuce
36 110,— KC celkem
deleno 300 ks = cca 120,— K¢

Skutecné naklady budou ve skutecnosti jesté vyssi, protoze ¢ast knih rozdate zadarmo — na recenze, spoluautorim nebo kamaradlm.
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Ted' se podivame, jak bude vypadat Vas zisk pri rliznych zptisobech prodeje:

300 ks pres distributory

I kdyby byly vase naklady jen onéch 120 KC a knihy jste nikomu nerozdavali, musite nasadit doporucenou cenu (DPC) na 310,— K¢,
protoze 57% si vezmou distributor s knihkupcem, a nakladatelstvi za administrativu minimalné 10% z toho, co zbude, tedy cca 13,— KC.

To je za 90 stran textuy, i kdyz v tvrdé vazbé, docela dost. Asi to ,nepljde samo" a budete se muset Cinit, abyste nasli dostatek
zakaznik{ ochotnych ji za tuto cenu koupit. Hlavné proto, ze ma na takovou cenu malo stran a lidi neradi kupuiji tenké knihy.

150 ks osobné / 150 ks pres distributory

Pokud polovinu z téchto knih prodate osobné a pres svou webovou stranku za pouhych 180,— K¢, zacinate byt po odecteni nakladl
v zisku: 150 x 60,— KE = 9 000,— KC. Na prodeji pres distributory stale nemate ani korunu, protoze z 310,— K¢ zaplatite pouze prode;
a vyrobu a nezbude vam nic.

300 ks osobné
Predstavte si, Ze byste distributora vynechali Uplné a vSechny knihy prodali sami. U tfi stovek kust to neni takovy problém. Pokud byste

VVVVVV

odecteni nakladt 30 000,— KC.

Kdyby knizka méla pro ctenare pomérnée vysokou hodnotu — byla ojedin€la, dokazala mu usetfit Ci vyd€elat penize nebo vyresit problém,
ktery vnima silné emocionalne€, mdlzete si za ni fici i vice. Napr. pfi prodejni cené 290,— K¢ byste vydélali 51 000,— KE. Pritom je to stale
min nez doporucena cena, a nektere knihy jsou dnes mnohem drazsi. Vzdy zalezi na hodnot€, kterou kniha Ctenari prinasi a na tom, jak
dobre ji dokazete zdlraznit, ,prodat" (viz anotace).

Mluvime o VYDELKU, je to tedy &astka sice pred zdanénim, ale uZ po odeéteni nakladd. Va3 zisk.

You
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprodélat kalhoty Pripadoveé studie str. 12

N m\y

Kdyz budete odvazneéjsi a vytisknete 2000 ks (88 stran)

Zadani bude toto:

Format: A5
Naklad: 2 000 ks
Vazba: V8a lepena
Blok: 88 stran bar. 1/1, papir bily BO90g
Obalka: bar. 4/0 lamino mat

Naklady pri tisku v Tesinskych papirnach:

58 000,— K¢ s DPH tisk, zknihovani a doprava

20 000,— K¢ grafika (sazba) a zprostredkovani distribuce
78 000,— K¢ celkem

deleno 2 000 ks = cca 39,— KC

To uz se s uplné jinym pocitem rozesilaji knihy na recenze.

VSimnéte si, ze naklady oproti 300 vydanym kusdm stouply jen asi dvojnasobné, ale knih nyni dostanete skoro 7x vice. Je to dano
technologii tisku, vyroba vétSiho mnozstvi kust je zkratka vzdycky v prepoctu levnéjsi.

4 .=F " You
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprodélat kalhoty Pripadové studie str. 13

Ale pojdme na kalkulaci prodeju:

2000 ks pres distributory

Stanovme DPC na 180,— KC. Distributor nakladatelstvi posle 77,40 KC a pokud si ono odecte jen 10 %, tedy 7,74 KC, na vas zbyde 69,66 KCc.
Od toho odectete naklady 39,— K¢ a 30,66 KC je vas zisk.

Kdyz se proda vSech 2000 ks, jste v zisku 61 320,— KC.
Dejme tomu, Ze 50 kusl rozdate, 50 x 39,— K¢ je 1 950,— K¢ a ty od vydélané ¢astky odectéte.

500 ks osobné / 1500 ks pres distributory
Je-li DPC stale 180,— K¢, zisk ,,pres distributory" bude 1 500 x 30,66 = 45 990,— KC.

Pres své stranky budete prodavat knihu levnéji, protoze chcete, aby si knihu ctenar koupil radsi u vas nez jinde, takze tam nasadite cenu
140,— KC + postovné. Prodate-li osobné 500 knih, dostanete 70 000,— K¢. Od toho odectete naklady 500 x 39,— K¢ a zisk bude 50 500,—
KC. Za 500 knih prodanych osobné utrzite vic, nez za 1 500 knih prodanych pres distributory.

Celkem za vSechny knihy tedy 96 490,— KC.
2000 ks osobné

Pokud byste dokazali prodat 2 000 kusli osobng, coz je tézké, ale jde to, nebudete mit konkurenci v knihkupcich; ale dejme tomu, ze
budete i presto prodavat knihu jen za 140,— KC. Utrzite pak 280 000,— KC. Odectete své naklady 2 000 x 39 = 78 000,— K¢ a jste v zisku
202 000,— KC (opéet pred zdanenim).

Budete-li stale uctovat 180,— K¢, bude to 282 000,— Kc.

Tuto variantu ale moc nedoporucuiji, protoze abyste sami prodali 2 000 ks, museli byste se hodné ohanét a dle mého to za penize, které
utrzite navic, nestoji. To radsi napiste dalsi knihu.
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprodélat kalhoty Pripadoveé studie str. 14

Pocitani zisku pri vydani 300 kusii (280 stran)

Vydavate objemnéjsi knizku, treba 280strankovou? Opét si to ukazeme na dvou prikladech, 300 a 2000 kusu.

Tentokrat je zadani vasi knihy toto:

Format: A5
Naklad: 300 ks
Vazba: V8a lepena
Blok: 280 stran bar. 1/1, papir bily BO90g
Obalka: bar. 4/0 lamino mat

Naklady na vyrobu v Klice a Powerprintu:

33 400,— KC s DPH tisk a zknihovani (cca 21 900,— v pripadé mékke vazby)
14 000,— K¢ grafika a zprostredkovani distribuce

47 400,— K¢ celkem
déleno 300 ks = 158,— K¢

Opét miizete zapocitat vytisky rozdané na recenze, spoluautortim a kamaradtim.
Zisk pri rliznych zplsobech prodeje si lehce spocitate, kdyz do prikladd na str. 10 dosadite noveé vypocitané naklady.
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pfi vydani knihy neprodélat kalhoty ~SetFime p¥i vyrobé str. 15

Pocitani zisku pri vydani 2000 kusi (280 stran)
Kdyz vydate 2000 ks, opét se vase Cisla dramaticky zméni.

Zadani bude:

Format: A5
Naklad: 2 000 ks
Vazba: V8a lepena
Blok: 280 stran bar. 1/1, papir bily BO90g
Obalka: bar. 4/0 lamino mat

Naklady na vyrobu v TéSinskych papirnach budou takove:
77 600,— KC s DPH tisk, zknihovani a dopravu (cca 34 300,— v pripadé mekke vazby)
20 000,— K¢ grafika a zprostredkovani distribuce
97 600,— K¢ celkem
deleno 2 000 ks = 48,80 K¢

Zisk pri rlznych zptsobech prodeje si spocitate podle str. 12, kdyz dosadite vyssi naklady. Nezapomente ale, Ze za 280 stran si mlzete
fici podstatné vic penéz, mlzete tedy DPC nastavit treba na 320,— K¢.

Naklady se vam zvysily jen o desetikorunu oproti 88 stranam. Je vyhodnéjsi vydavat tlustsi knihy!

4 .=F " You
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SetFime pfi vyrobé
Klicové jsou z hlediska zisku dve veci: Kolik Vas stalo knihu vyrobit a kolik za ni dostanete. Na predchozich stranach jsme probirali, jak za
knihu utrzit co nejvic. Ted' se podivame, jak usetrit na nakladech. Co knihu pri fyzické vyrobe (tisku a ,,zknihovani™) prodrazuje?

Specialni papir

Uz jen specialni papir pouze na obalku dokaze knihu prodrazit i dvojnasobné. A ne kazda fotka potrebuje kridovy papir. Nechte si vzdy
nabidnout levnéjsi alternativy nebo zpracovat kalkulaci i na standardni bily papir, at’ mate srovnani.

Ctvercovy format

Pri vyrobe ctvercového formatu vznika spousta odpadového papiru, jehoz spotrebu ale platite. Formaty s minimalnim odpadem jsou
treba 160 x 235 mm nebo 90 x 155 mm. Porad'te se s vasi tiskarnou, zalezi na tom, jaké ma stroje.

Lepsi vazba

Mékka vazba V2 je levnéjsi nez tvrda lepena V8, a ta je levnéjsi nez tvrda Sita. Za tvrdou vazbu ale mUZete pri prodeji chtit o dost vic.
Barevnost

U digitalniho tisku zalezi pouze na poctu barevnych stran a Ize je radit libovolné.

Na ofsetu (pres 500 ks) zalezi nejen na jejich poctu, ale i rozlozeni barevnych stran v knize. Pokud je nesdruzite do ,barevnych priloh"
a chcete je mit na urcitych mistech v textu, budete muset tisknout barevné celou knihu, a to je drazsi.

Barevna priloha musi mit vétSinou 8 stran (prip. 16, 24, 32...) a pak musi nasledovat zase 16 (32, 48, 64...) stran cernobilych.
Nizky naklad
Cim niz&i naklad, tim je vyroba v prepoctu na 1 kus draz$i, a také se vdm na méné kusi rozpodita ¢astka, kterou jste dali za grafiku.
Specialitky

Budete-li pozadovat parcialni lak na Casti obalky, latkovou zalozku Ci barevny potah i prebal, to vSechno cenu trochu zvysi.
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprodélat kalhoty Fakta ke zvazeni str. 17

Fakta ke zvazeni

Udrzte naklady dole, ale ne za kazdou cenu. Neskrblete na korekture a obalce a radsi si dejte vice prace s prodejem knihy, abyste co
nejvice kust prodali osobné. A naopak, nevymyslejte si zbytecnosti.

Na zavér par bodd, které vam umozni ucinit lepsi rozhodnuti:

e O cené, kterou budete moci v budoucnu ,nasadit®, rozhoduje i prace, kterou si date s vypilovanim knihy. Chcete-li psat ,velkou"
literaturu nebo napsat vice knih, poridte si radce a testovaci Ctenare a prvni knihu rozhodné nechte projit odbornou redakturou.

e To, jak vysoké mate naklady, rozhoduje o tom, jaky budete mit prostor pro zisk. Kdyz nestlaCite naklady pri vyrob€, pozde€ji uz s tim
nic neudélate, mlzete jen zvysit DPC, ¢imZz mozna snizite prodejnost knihy.

e Na druhou stranu, za tlustsi knihu v pevné vazbé si vzdy mizete fict vic nez za tenkou brozurku.
e Vas budouci zisk nebo ztrata je o pocitani driv, nez se do néceho pustite. Kalkulace naklad vétsinou byva zdarma, vyuzijte toho.

e PFi ofsetovém tisku klesa cena nejrychleji mezi 500 a 1000 vyrabénych kust. Nechte si udélat kalkulaci na 500, 700 i 1000 kusl, nez
se rozhodnete pro 500. Cena za vydani 1000 ks mize byt treba jen o 20% vysSi, nez za polovicni pocet.

 Ani prodej pres distributory neni bez prace a casem mize klesnout na nulu, kdyz knihu nijak nepropagujete. Distributofi to za vas
urcité délat nebudou. Pri propagaci funguje vytrvalost a pravidelnost, i kdyby to bylo pouhych 20 minut 3x tydné.

e Penize za prodané knihy chodi s nékolikamésicnim zpozdénim. Berte to v potaz.

 Knihy, které si nerozeberou do svych sklad{ distributori, vdam priveze tiskarna domd nebo na misto, které urcite, treba na chalupy,
a budete je muset z kamionu nebo dodavky slozit. V&tSinou vam pomuze zavoznik.

e Témer nikdo nedokaze predem odhadnout Uspéch knihy. Ale ¢im jasn€jsi mate cilovou skupinu, tim budete mit propagaci jednodussi a
levnéjsi.
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Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprodélat kalhoty Fakta ke zvazeni str. 18

Jak vidite z ndzornych priklad{, nesrovnatelné vétsi Sanci néco vydélat, nebo prinejmensim neskoncit ve ztraté, mate pri osobnim
prodeji, cimz myslim obecné prodej bez prostrednika.

Ano, prijdete tim o moznost vidét svou knihu na pultech obchod{, ale opravdu to pro vas tolik znamena? To si musite rozhodnout sami.

Klicové je ,,stahnout™ naklady na minimum, coZz znamena vydat vétsi pocet kusti — ani znamost v tiskarné vam naklady vyrazné nesnizi,
pokud to neni primo majitel a knihy vam nevytiskne rovnou zadarmo.

MUzete udélat kompromis: vydat tfeba 500 knih, tfi stovky rozprodat osobné a tim zaplatit naklady (@ mozna par korun vydélat)
a 200 ks prodat s minimalnim nebo nulovym ziskem pres distributory.
Ani 300 kusU ale pravdépodobné neprodate bez alespon néjaké propagace knihy, nebo to bude dlouho trvat.

Propagovat budete knihu muset tak jako tak, dobra zprava je, ze pokud jste na svou knihu dostatecné hrdi, zacne vas to bavit,

az uvidite prvni vysledky svého snazeni. Myslite-li si, ze to pljde i bez marketingu, chcete knihu vydat a uz se o ni vic nestarat, zrejmé
budete neprijemne prekvapeni a vase prodeje casem klesnou na nulu. Propagaci, kterou jste zanedbali v dob€, kdy kniha vysla, uz
pozdé€ji nikdy Uplné nedozenete — tato doba je v ,zivoté knihy” zcela jedineCna a neopakovatelna.

Na knize nejvic vydélate, kdyz vydate vétsi pocet kusii, cimz klesnou vase vyrobni naklady, a kdyz co nejvice knih
prodate sami — bez zprostredkovani distributory. At' uz jednotlivé osobné, nebo hromadne jednomu odbeérateli.

Nechcete-li se vyhnout distribuci, myslete na to predem a propocitejte si, jakou DPC budete muset , nastavit”,
aby byla kniha prodejna a pritom se vam z castky, ktera zbude, zaplatily aspon vyrobni naklady.

Vas domaci ukol: Vyplinte tabulku, kterou najdete na nasledujici strané.
(do PDF Ize pouze doplnovat poznamky; tabulku bez barvicek najdete v tiskoveé verzi tohoto eBooku, chybe€jici udaje odhadnéte)
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str. 19

Vydejte svou knihu se ziskem — Jak pri vydani knihy neprod€lat kalhoty Tabulka k tisku
. hodnota piiklad (str. 15): kalkulace 1 kalkulace 2 kalkulace 3 kalkulace 4
Formait: A5

Naklad: 2 000 ks

2 |mé zadani: Vazba: V8a lepend
Blok: 280 stran bar. 1/1, BO90g
Obilka: bar. 4/0 lamino mat

3 [ndklad (pocet kusi): 2 000 ks
4 |cena grafiky s DPH: 77 600,— K¢
5 |cena fyzické vyroby s DPH: 20 000,- K¢
6 |vyrobni niklady celkem (¥.4 + £5): 97 600,— K¢
7 |nédklady na 1 ks (£6 / £3): 48,80 K¢
8 |minimalni DPC (.7 / 0,43): 114,— K¢
9 |moje DPC: 310,—- K¢
10 |zisk ((£9 x 0,43) - £.7): 84,50 K¢
11 |zisk po vyprodani (£10 x £.3): 169 000,— K¢

www.propagaceknih.cz www.vydaniknihy.cz www.nakladatelstviklika.cz



http://vydaniknihy.cz/propagaceknih-prodejni/
http://vydaniknihy.cz
http://nakladatelstviklika.cz/
https://www.facebook.com/nakladatelstvi.klika
https://twitter.com/Nakl_Klika
https://www.youtube.com/user/nakladatelstviklika

Propagace knih — Vas privodce kniznim marketingem

DALSI eBOOKY

Predmluva
JedineCna doba pro marketing ...........ccoooeeei 5
O tomto eBooku
Co je cilem eBooku, Jak e-book vznikal ... 7
Jak €BOOK UZIVAL ... .8

Obecné principy knizniho marketingu

StraSidelny a drahy marketing ............oooii i 10
1. VYKFCte t0 dO SVELa ...l .12
2. Najdéte sve zakazniky ............coooiir i .13
3. Budujte KomuUNnitu ..., .16
4. UCte se a zkouSejte NOVE VEC ....... ..o 18
5. Budte vytrvali .. .. .20
Priprava na knizni marketing
ANOTACE ... . 21
Napiste svlj autorsky ZiVOtopis ............ccoooeeiee 24
Méjte ujasneno, jak sebe a knihu rychle predstavit.................... 24
Ujistéte se, Ze informace o knize jsou dostupné ........................ 25
Cena KNIy .29
PIAN: PENIZE @ CaS ... .30
Udélejte si prehled kontaktt a moznosti, které uz mate.............. 31
Najdéte dalsi mista, kde budete moci propagovat ...................... 32

FACEDOOK ... . .36
Facebook Ads (reklama na Facebooku) ... 37
GO0t .38
L .39
Shirka €-mailll ... ..o .40
PNV .. .42

Jak vytvaret obsah

Jak konkrétne vytvaret internetovy obsah ... 44
AUTOISKY PlAN ... .45
Zivot knihy: kdy se na co soust¥edit?

1. Predtim, nez knihu publikujete ........ ... 47
2. V okamziku vydani knihy a tésné poném ...............oooiieiiiieiin, 53
3. Kniha je na trhu delSi dobu a uz ztratila punc novinky ................... 56
Inspirace od tech NEJlepSiCh ... oo .58
ZAVEL .o .59
Dodatek 1 —Jak sivydat knihu ....... ... ... .60
Dodatek 2 — blog-tour . ... ..., .65

www.vydaniknihy.cz www.nakladatelstviklika.cz




