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Jak prodavat knihu

Uvod
Chystate se vydat knihu a zajima vas, co obnasi jeji prodej? Pak je tento eBook prave pro vas.

V prvni Casti si fekneme, jaké ma vase kniha Sance: Jak funguje Cesky knizni trh, jaka je na ném konkurence, jaké miizete
Ccekat rozsireni a dostupnost své knihy a jak s knihou zachazeji primo knihkupci, tedy jaké ma Sance, ze zaujme nakupujiciho
primo v obchodé.

Pak se pustime do toho hlavniho - jak docilit toho, aby si prave vasi knihu ctenar koupil, jak mu to maximalné usnadnit co ma na prodej
nejvetsi vliv.
Nakonec probereme, jakym zplsobem byste méli prodavat a propagovat a co k tomu budete potrebovat.

Informace jsou setridény tak, abyste si dokazali udélat celkovy obrazek o kniznim trhu a o tom, jakymi hlavnimi principy byste se meli
ridit, pokud chcete, aby se kniha prodavala.

Mnohem vice informaci obsahuje eBook Propagace knih, ktery ale od Iéta 2017 jiz neni mozné koupit a dostanou jej zdarma pouze ti
autori, kteri vydaji svou knihu prostrednictvim nakladatelstvi KLIKA.

Kdo jsem

Jmenuiji se Jiri Nosek a jsem nakladatel — v rodinném nakladatelstvi KLIKA vydavam knihy tzv. ,,na klic” témer
kazdému, kdo ma zajem a je ochoten investovat vlastni prostredky.

Od roku 2015 pisu blog www.vydaniknihy.cz, napsal jsem 5 eBookd, vydal skoro 200 knih @ mam moznost sledovat
kazdy mesic jejich prodeje, mluvim s distributory i knihkupci a vim, co ktery autor naseho nakladatelstvi dela pro
prodej své knihy.

Pro zabavu vydavam vlastnim nakladem knihy vodackych povidek a pouzivam je i jako svou laborator pro nové
strategie prodeje.
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Jaké ma vase kniha sance

Jak funguje cesky knizni trh
Na toto téma jsem napsal cely eBook, takze pokud chcete podrobnéjsi informace, mizete si jej zdarma stahnout ZDE.

Dozvite se v ném, jak putuje kniha od autora az na knizni pulty, nejpodstatnejsi informace o vsech clancich tohoto retézu i jak vypada
Cesky knizni trh v Cislech.

Zde tedy ve zkratce:

Dodani do obchod{ zajistuji tzv. knizni distributori, ktefi si knihy berou jen do komise, coz znamena, ze penize za knihu budou k dispozici
az poté, co se kniha proda. Z doporucenée ceny si berou priblizné 58 %, v ¢emz je uz zahrnuta i marze (zisk) knihkupce.

Knihkupci si od nich knihu objednavaiji podle toho, jak je kniha zaujme obalkou a anotaci a podle par dalSich véeci, o kterych si povime
pozdeji.

Knizni trh v cCislech
V Cechdch vychazi piiblizné 18000 knih ro¢né, co? je asi 50 knih denné.

Vypada to désive, ale v tomto poctu jsou zahrnuty vSechny knihy — odborné, kucharky, ucebnice a prirucky, slovniky, zpévniky, motivacni
knihy i sté reedice notoricky znamych bestseller{l. Presto je to Cislo celkem vysoké. Nékteré z téchto knih se ani nedostanou do
distribuce, takze nejsou konkurencni, ale velka ¢ast ano. Mnozstvi knih, ze kterych si mlize knihkupec vybirat, je tedy znacné.

Jak si knihkupci objednavaji

Knihkupec je samostatny a suverénni podnikatel. Ma naprostou svobodu v tom, jaké knihy bude do svého obchodu objednavat. Vétsina
z nich bere knihu tzv. ,,do komise”, to znamenag, ze za ni zaplati teprve ve chvili, kdy se kniha skutecné proda, ne vsak vSichni — nékteri
knihy rovnou nakupuiji, ale mohou je pak vratit v tzv. ,remintende”, kdyz se kniha neproda.
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Faktorl v jejich rozhodovani, kterou knihu si objednaii, je nékolik — a jisté neobsahnu vsechny:

Obalka a anotace — knihkupec dostane nejdriv od distributora nabidku, ze kterée vycte
parametry knihy jako vazbu, pocCet stran, barevnost apod., ale hlavné si precte anotaci a vidi,
jak vypada obalka.

Anotace ho zajima jednak aby sam vedél, o cem kniha je, ale z toho, jak poutave je napsana,
mdze také odhadnout, jakou bude mit konverzi — kolik lidi by mohla zaujmout natolik, aby si
knihu koupili. Anotace je nejdllezitéjsi text knihy, protoze nezaujme-li anotace, ctenar knihu
nekoupi a je Uplné jedno, jak skvély je samotny obsah (vnitrek) knihy.

Obalka je také dllezita, ale spiSe pfi prodeji na internetu, protoze v obchodé je vétsinou viditelna
jen po omezenou dobu.

Skladba zakaznikt — jde-li o knihkupce v mensim mésté, nema vétsinou prilis velkou konkurenci a nakupuiji u néj opakované stejni
Ctenari. Nektere z nich zna a vi, jaky druh literatury kupuiji, ale predevsSim miva prehled, jaké zanry a typy knih se v jeho kramku
nejcastéji prodavaji, a objednava pak spis tento typ knih.

Nalada - vétsina nasich rozhodnuti je zalozena predevsim na emocich, jakkoli si je odfivodnujeme i logicky. I na knihkupce proto mdize
mit pri objednavani vliv to, jaky mél den nebo tyden, zda se prodalo hodné knih nebo jen par, jaké mu prisly vcera k proplaceni ucty
nebo zda den predtim vyplacel zaméstnance.

Z vyse uvedenych faktorl mlzete ovlivnit pouze jediny: mit Spickovou anotaci a tu nejlepsi moznou obalku. O to by se mélo postarat
vase nakladatelstvi, ale pokud zadné nemate, nebo se vam zda, Ze na obalku a anotaci nekladou dostatecny diraz, zde mizete ziskat
pristup k navodim, které jsme vytvorili pro nase zakazniky.
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Putovani knihy obchodem

Cesta knihy obchodem je opét zcela na kazdém jednotlivém knihkupci, a také na typu knihy nebo atraktivité obalky, ktera by podle néj
mohla zaujmout. Nekdo ji da dopredu nebo vystavi primo do vylohy, nékdo ji necha v predni mistnosti jen tyden a pak ji uklidi nékam
dozadu, a nékomu Zanrové usporadani knih v obchodu nebo naval Zhavejsich novinek rovnou zaveli dat ji dozadu.

Ovlivnit se to da jedinym zplsobem: Vytvorit poptavku. Kdyz knihkupec uvidi, ze je o knihu zajem a lidé se po ni ptaji a kupuiji ji,
pravdépodobné ji da nékam, kde ji snadno najdou.

To stejné plati pro pripadné plakaty. Nabidek na jejich vystaveni knihkupci dostavaiji velky pocet a pokud se rozhlédnete v jakémkoli
knihkupectvi, mist vhodnych pro jejich vyveseni vétsinou neni mnoho, resp. knihkupec vetsinou nechce mit z obchodu plakatovaci
plochu. Pokud chce néjaky vyvésit, vybere si ten, ktery mu potencidlné prinese néjaky vydélek. Cili, nebude se vystavenim snazit
ziskat prodeje pro vasi knihu, pokud neuvidi, ze je o ni zajem.

Uvedomte si, ze pokud si lidé nejdou do obchodu cilené pro vasi knihu,
nebo ji nemaji na svém seznamu jako jednu z véci, po kterych se chtéji
podivat a mozna ji koupit, zkratka, nevedi-li o vasi knize uz pri vstupu do
knihkupectvi, je ve hre tolik neovlivnitelnych proménnych, ze s velkou
pravdépodobnosti vetsiné z nich ani neprijde do ruky.

A ted’ si povime, jak docilit toho, aby prodej vasi knihy nebyl sveren pouhé
slepé nahode.
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Jak docilit prodeje

Cileny zajem
Jak jsem vysvétlil v predchozi ¢asti, pokud si nepdjde ctenar do obchodu cilené prfimo pro vasi knihu, zacnou vase prodeje brzy po

vydani strme klesat a vy to nebudete schopni nijak ovlivnit. Coz je frustrujici jak v pripad€, ze jste chtéli, aby se vam aspon vratily
naklady, nebo vam to bylo jedno a chtéli jste jen, aby byla kniha Ctena.

Zpravu o tom, ze kniha existuje a proc by si ji mél precist, ke c¢tenari mlzete dostat mnoha cestami — recenzi, kterou si precte nebo
uvidi na YouTube, tim, ze shlédne videotrajler na knihu na Facebooku, uslysi o ni v internetovém radiu v rozhovoru s vami, doporuci mu
ji kamarad nebo tim, ze o ni nékdo usporada soutéz, a je jesté spousta dalSich zplsobd.

Nikdo to za vas neudéla

To nejhorsi, co se knize mlze stat je, kdyz neni Ctena a jeji existence je tim padem zbytecna. A samozrejme i veskery vas cas, ktery jste
investovali do jejiho napsani a penize, ktere jste vlozili do jejiho vydani.

Casto zaznamenavam snahu autord prehodit odpovédnost na nékoho jiného, vzdat se par procent za to, Ze se nebudou muset propagaci
vénovat sami. Pravda je takov3, ze ,kniha je kost, na které neni dost masa pro celou smecku pst”, pokud jde o penize.

Propagaci za vas nikdo neudéla, s velkou pravdépodobnosti ani nakladatel. Vyzaduje totiz cas a nasazeni a pripadny vydélek je, zvlaste
u zacinaijicich autord, tak nizky, ze se to nevyplati nikomu, kdo neni na knize osobné emocionalné zainteresovan. Pouhé penize jako
motivace pro takovou praci nestaci. Je potreba mit ke knize vztah, musi vam zalezet na tom, dostat ji mezi lidi.

Ona sama se take predstavit neumi. To vy jste jejim jedinym pritelem a advokatem, jejim mluvCim i manazerem. Co neudélate vy, to se
nestane vlbec. Pokud vase kniha neprosperuje a neprodava se, mizete to vycitat pouze sobé. Je to zodpovédnost, jako kdyz si poridite
dité — také ho pak musite krmit, vychovavat, obétovat mu Cas a investovat do n€j penize. A nemusi to pritom byt pokazde jen Cira
zabava, jako pri jeho tvorbe.
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To posledni, investovat do propagace penize, je nastésti u knihy zcela dobrovolné a ma to cenu jen v pripad€, ze potencialni efekt je
mnohem vysSi nez investice — jako treba u vytvoreni knizniho traileru, povede-li se vam to za rozumné penize a dokazete-li ho pak
dostat mezi lidi. Nebo pri pouziti knihy jako marketingového nastroje pro rozmach podnikani.

Narozdil od déti to neni zavazek na 18 a vice let, stacit budou 3 roky. Pokud ale nejste ochotni obétovat ani to, smirte se s tim, ze
ji budete prodavat jesté hodné dlouho a mozna vam jich hodné zbyde. Az si to po roce zhorsujiciho se prodeje rozmyslite a zacnete
propagovat, bude to mnohem, mnohem tezsi.

Kde mate nejvetsi sance?

Kdybyste prodavali lopaty a délali reklamu pro vSechny lidi, véetné ajtakl, manazert a kuchar(, budete vétsSinu penéz v podstaté
vyhazovat. Pokud se zamérite jen na ty, kteri je mohou potrebovat, tedy treba na zahradkare a hrobniky, reklama vas bude stat
mnohem min penéz i Usili a lopat pritom prodate vic.

To samé plati i pro knihu. Chcete-li vétSinu svého Casu investovaného do propagace vyhodit oknem, propaguijte ,,pro vSechny”. Pokud
ne, intenzivné se snazte prijit na to, u jaké skupiny lidi jsou nejvétsi Sance na to, ze zareaguji a knihu si koupi.

Vedlejsim efektem ,,prodeje vsem” je to, ze neuvidite oCekavané vysledky, casem vas to otravi a prestanete knihu propagovat. Az vam
jednou dojde, kde jste délali chybu, uz prodeje ,,nerozhybete” — kniha bude stara a ta se mnohem hdr -V ”
prodava, nemate-li zadnou dalsi, kterou byste tu prvni ,,rozhybali”. |

Klicové pritom je, abyste opravdu pochopili tento princip a CHTELI se o své cilové skupiné dozvédét
co nejvic. Budete-li to délat jen proto, ze vam to rekl Nosek v eBooku, jesté jste nepochopili,

jak moc je to dllezité pro efektivitu vasi propagace a pro to, abyste skutecné vidéli néjaké

vysledky svého snazeni.

Nejpodrobnéji jsem to popsal na blogu v ¢lanku ,,Jak nabidnout svou knihu tak, ze vam utrhaji ruce”
a pokud vam slovo ,cileni” stale jesté zni jako mimozemsky vyraz, méli byste si ho urcité precist.
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Najit archetyp svého idealniho ctenare neni jednorazova zalezitost, ale dlouhodoby proces. Zacinate pri ném u predstavy, ktera je vic
domnénkou nez faktem podlozenym daty, a v prlibéhu ¢asu svou predstavu zpresnujete a prehodnocuijete.

,Cilovka” se také mlze ¢asem ménit, takze pokud se jednou spokojite s predstavou, kterou mate, a nebudete ji i nadale aktualizovat
a overovat, mlze se vam stat, ze promeskate proménu svého publika a reklama muize svou Ucinnost opét ztratit.

Klicem k prvni predstave je vase kniha.
Jakého je zanru? Jaké maiji vasi hlavni hrdinové viastnosti, nemoci, zvlastnosti, konicky, mazlicky, Zivotni styl? Resi kniha né&jaky problém?

Napiste si seznam. Premyslejte o tom. Mozna Casem prijdete na to, ze je to trochu jinak — to je v poradku. Hlavné se snazte prijit na to,
kdo vasi nejpravdépodobnéjsi zakaznici jsou. Kde se sdruzuji, v jakych socialnich skupinach, jaka média sleduii, co je jejich spolecnym
zdrojem informaci? Klicova otazka je: Koho kniha nejvic potesi, komu nejvic prinese?

Jasné, Ze tak nepostihnete véechny. To také nechcete. Chcete se sousttedit na ty, u nichZ je NEJVYSSI pravdépodobnost, Ze knihu koupi.
Ostatnich si nevsimejte, nékteri z nich vasi knihu zaznamenaji a koupi stejng, ale to bude jen prijemny bonus navic. Identifikujte nejdriv
sve ,hooligans”!

Pomozte si obri pakou

Pokud jste nezacali s propagaci dva roky predem nebo nepsali blog, nejspiS nemate pripravenou zadnou pocetnou komunitu, ve které
byste mohli knihu propagovat. Pokud jste ale odvedli svou praci a alespon pribliz,,né znate sveho potencialniho zakaznika, vite, jak by
komunita vasich idedlnich ctenarll asi vypadala. Nejvétsiho pakového efektu docilite, najdete-li nékoho, kdo uz dnes tuto komunitu
ma, a docilit toho, aby vas ji predstavil. Takovym lidem — obvykle jsou to lidé s velkym e-mailovym seznamem nebo spravci socialnich
skupin — se rika ,gejtkipri” (gatekeepers), doslova prelozeno ,drzitelé brany” (brany k lidem). Definice zni: ,,Gatekeeper je ten, kdo
ma uz dnes komunitu, jakou byste chtéli mit v budoucnu vy.”

Zakladem je najit tu spravnou komunitu. Hledejte v prvni radé servery ze sve literarni oblasti nebo zanru, které maji na strankach
magnet na kontakty (typicky eBook) s formularem. Samotny formular ,,odebirat blog” vétSinou nefunguije.
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Pro mé vodacké povidky je gatekeeperem treba Casopis a server Padler, mohla by to byt i p{jéovna lodi nebo firma vyrabéjici vodacké
vybaveni, které disponuji seznamem e-mailtl na zakazniky, nebo folkové internetové radio s poradem pro vodaky. Pro pribéh z rallye
prostredi to mdze byt motoristicky server, pro réizovou knihovnu zase servery Ci blogy pro zeny.

Abyste ziskali sveého ,,gejtkipra”, musite mu mit co nabidnout — jemu Ci lIépe celé jeho komunité. Méli byste si pripravit takovou nabidku,
u které bude vysoce pravdépodobné, Ze ji prijme. VétSinou mate jen jeden pokus, téch nejlepsich ,gejtkiprdl”, vhodnych pravé pro vas,
bude omezeny pocet, a kazdy z nich ma pro vas cenu zlata — a mnozi z nich si cenu své komunity uvedomuji. Pravé oni vam mohou
pomoci vybudovat komunitu vlastni, pokud jejich ,,sverence” dostatecne zaujmete. Nechod'te za ,, gejtkiprem” o néco zadat, dokud
nemate co nabidnout. Podari-li se vdam ho ziskat, zachazejte s nim v rukavickach a méjte vzdy na mysli, ze je zrejmé tim nejcennéjsim
partnerem, kterého v propagaci mate.

Pokud jeho pomoc nefunguje podle vasich predstav, je mozné, ze jste Spatnée urcili svou ,cilovku”, na zakladé které jste jeho komunitu nasli.

Zacneéte vcas

Nejvetsi Sance ma kniha, kdyz ma punc novinky, tzn. tésné po svém vydani. Jakakoli reklama a propagace ma ale zpozdény efekt —
malokdy se jeji ucinky projevi ihned. Proto je potreba na propagaci zacit pracovat predem.

Veskery zamysleny efekt v takovém pripadé smérujete na dobu vydani, nebo jesté lIépe — mate pripravenou moznost si u vas knihu
predobjednat s tim, Ze by to mélo ¢tenari nabidnout néjakou vyhodu. MUze to byt nizSi cena, ale také néjaky bonus navic, treba vase
starsi kniha zdarma, i kdyby jen v elektronické podobé.

Pokud predobjednavky délat nechcete, je vhodné si alespon pripravit pidu a vSe sméfovat az na dobu, kdy bude kniha k dispozici

(k okamzité koupi): Kdyz zaslete rukopis na recenzi (Ize v elektronické podobg, je-li k tomu recenzent svolny), pozadejte toho, kdo ji
piSe, aby jeji zverejnéni nacasoval az na dobu vydani; domluvite-li si rozhovor v internetovém radiu, predtocte jej nebo domluvte jeho
termin na tyden hned po vydani knihy; ve facebookovych skupinach se ze zacatku jen zabydlujte, nic nenabizejte a bud'te uzitecni, a pak
zacnéte sdilet své vzruseni z toho, ze uz mate obalku, ze jde kniha do tisku apod., prosté ,virte vodu” — ale jemné a nenasilne€; najdete-li
»gejtkipra” a zaujmete ho, opét jeho pomoc nejlépe smérujte na dobu tésne po vydani.
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Dalsi velka vyhoda v tom, ze zaCnete vcas, je ta, ze mnohé recenze Ci rozhovory zverejneéneé na jinych serverech tam budou hned od
vydani knihy a pak uz budou pracovat samy pokazdé, kdyz je nékdo najde, aniz byste se o to museli starat. A to po cely Cas, kdy budete
knizku prodavat, a zrejmé jesté dlouho pot€, co prvni vydani vyprodate, pokud se Vam to povede.

Bud'te vytrvali
Propagace nefunguje, pokud ji nedélate konzistentné. Pokud ji délate pouze kdyz vam klesnou prodeje, uz je davno pozde.

Mnozstvi Casu, které investujete do propagace knihy, je individualni. Pokud si nemdzete dovolit vénovat ji pll hodiny denn€, zkuste
dvacet minut trikrat tydné. Kratsi casoveé Useky nemaji cenu, to byste nic nestihli. Nestihate v tydnu, ale mate more Casu o vikendech?
Tak si zkuste celou sobotu nebo nedéli vyclenit pouze na propagaci.

Hlavné budte konzistentni: Na zacatku si urcete, kdy a jak dlouho budete propagaci délat — a pripravte se na to, ze to tak budete délat
pravidelné po tri roky. Vite-li, ze pojedete na dovolenou a ,,nebudete mit moral” tam pracovat, udelejte to tésné predtim a tésné po
navratu, ale jinak nevynechavejte. Tim myslim — vyhrazeny Cas dodrzte vzdy, i kdyz nebudete védet, co byste zrovna delali. Berte to tak,
Ze mate jen dvé moznosti: ptl hodiny se zabyvat propagaci, nebo jen sedét, zirat na monitor a premyslet, co budete délat. K tomu se
mdzete inspirovat tfeba na blogu www.vydaniknihy.cz.

VErte nebo ne, i j@ mam obcas podobny problém. Ale na monitor jsem se vydrzel divat nejdéle pll minuty, pak jsem zacal alespon psat
si Ukoly pro pristé. Clovek zkratka na naprostou necinnost az na vyjimky neni staveny. Hlavni je vzdy dodrzet stanoveny cas.

Co mizete béhem své pllhodinky délat? Hledejte recenzenty a booktubery (videorecenzenty na YouTube). Hledejte ,,gejkipry” a partnery
nebo pro né pripravujte nabidku. Postavte si webove stranky. Vymyslejte videotrailer. Zaneste knihu do kniznich databazi nebo pro

né napiste autorsky zivotopis. Premyslejte, jak mizete zakazniklim usnadnit nakup a rozhodnuti. Vylepsete svlj sobecky systém — jak
primét zakaznika, aby koupil od vas a ne pres distribuci. Vylepsete anotaci. Vlozte si na stranky maly obchod.

Délejte cokoli, tfeba jen plan, co budete délat pri&té, abyste se zase nezasekli, HLAVNE VZDY DODRZTE SVOU PULHODINKU!
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Kvalita a recenze

Je jista prace, ktera se da odveést pouze pred vydanim: Musite svou knihu ,vymazlit”, dotahnout k dokonalosti. Autorskymi opravami,
redakturou, korekturou. Vytahnout z ni maximum. Odvést tu nejlepsi praci, jakou dokazete. Zkratka, slovy marketérd, ,vytvorit dokonaly
produkt”.

Pokud jste odvedli svou praci, mate knihu, na kterou jste hrdi a nemusite se ani v nejmensim bat poslat ji na recenzi.

Recenze jsou velice dllezité a pritom je velice snadné je ziskat. Lidé radi kupuii to, co uz koupil nékdo jiny a ma s tim dobrou zkusenost,

a ¢im je takovych kladnych hodnoceni vic, tim rychleji ziska zakaznik k ,,produktu” dlvéru. Navic se prostrednictvim recenzi miizete dostat
k Uplné novym lidem, coz plati hlavné pro recenze zverejnéné na cizich platformach, tedy ne jen na vasich strankach — typickym prikladem
jsou literarni servery nebo booktuberi. To jsou lid€, kteri delaji na knihy videorecenze a ty zverejnuji na YouTube. Takovi recenzenti uz maji
vétsinou vlastni publikum ¢tenard, ktefi by mozna jinak na vase stranky nikdy nezavitali.

Jak je oslovit? Je to Uplné jednoduché: Jsou to lidé jako my, v civilnim zivoté mozna maji n€jakou

uplné obycCejnou profesi a recenze délaji ve sveém volném Case pro zabavu. Prosté na neé najdete
kontakt a napiste jim néco o své knize: poslete jim titulku, anotaci, mozna rovnou i par stranek ukazek,
a zeptejte se, zda by nechtéli udélat recenzi na vasi knihu. Pokud reknou ano, vyzadejte si adresu,
poslete jim knihu zdarma a pozadeijte je, aby vas upozornili, az bude recenze zverejnéna.

Vasim zajmem je pak recenzi co nejvice rozsirit, takze ji viozte na své stranky a na dalsi mista, ktera vas
napadnou: mizete odkaz na ni pripojit ke komentari, kdyz se o knize zminite na socialnich sitich, mdzete
ho pridat jako hodnoceni k zaznamu v knizni databazi (o tom v pristi kapitole) nebo si udélat peknou
prezentaci knihy v PDF se vSemi odkazy na recenze, kterou mdzete pripojit k mailu komukoli, kdo si

o knize vyzada informace.

Pokud své knize neveérite, dodatecné to uz asi nevylepsite, ale miZzete pozadat o laickou recenzi, treba jen o 2-5 vét, par svych
kamaradl a pribuznych. Maji-li stejné prijmeni, pouZijte jen jejich jméno.
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Dostupnost informaci

Velmi mé prekvapuje, jak malo lidi dba na dostupnost informaci o tom, co nabizeji. Myslim samozrejme online. Narazim na spisovatele,
kteri uz vydali tri knihy a stale jeste je nemaji zaneseneé v kniznich databazich a nemaiji ani ten nejjednodussi web. Pritom je to tak
snadne...

Jak chcete, aby si nékdo vasi knihu koupil, pokud o ni nikde nem{ize najit ani informace? Zaznamy do vsech kniznich databazi vam
zaberou dohromady pUl hodiny a stejnou dobu trva postavit jednoduchy web na Wix. Natocil jsem videonavod, ve kterém to ukazuiji
primo na obrazovce, a i kdyby vam to nakonec trvalo celou hodinu, podle mého navodu uz si postavili web i autori, kteri nedlouho
predtim jesté neuméli ani poslat e-mail.

Kdyz se nékdo dozvi o existenci vasi knihy, neznamena to, ze ma vsechny informace. Ze také cetl anotaci, vidél obalku, vi, kolik stoji.
Zakaznik jesté nevi, zda ji chce. Prosté ho jen zaujala natolik, aby se chtél dozvedét vic. Zada jeji nazev do vyhledavace... A nic. Podiva
se do knizni databaze... Taky nic. Tak pokrci rameny a zapomene na ni. Ma prece dilezitéjSi véci na praci. Pravé jste prisli o ctenare.

To se pak mUzete v propagaci pretrhnout a vétsina toho, co délate bude k nicemu, kdyz nemate ,,prvni hacek”.
Napravime to.

Plhodinu zanadejte knihu do kniZnich databazi v tomto poradi (zbytek dodélate pri priéti palhodiné propagace): CBDB, Databaze knih,
KDB. Potom napiste svlj autorsky zivotopis, staci kratky, a najdéte jednu svou dobrou fotku, a doplnte i profil autora v kazdé z téchto
databazi.

Jdeme rovnou i na prvni web?

S webovou stavebnici Wix je to uplné jednoduché, uz vam pripravili ,mustr” a je potreba jen vymenit Udaje za vase. Chcete merit
vysledky a mit web pod kontrolou a pod vlastni doménou? Na instalaci WordPressu a vytvoreni stranek na ném podle internetovych
navodd by vam mél stacit den.

Praveé jste vytvorili svého prvniho zameéstnance, ktery nechce penize ani dovolenou, neni nemocny a pracuje pro vas
24 hodin denné 365 dni v roce. Gratuluji!
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Najdeéte si part'aka
Najdéte autora podobného zanru a navazte s nim partnerstvi. Ma to mnoho vyhod:

MUZzete se propagovat navzajem. Mlzete podnikat spolecné akce — verejna cteni, autogramiady, soutéze. Doporucovat si dobrée
korektory, recenzenty, korektory, redaktory, Cistit a hodnotit si vzajemné texty.

Ale nejprinosnéjsi je, ze se mlzete radit, predavat si vzajemné kontakty a tipy a vzajemné se motivovat. Kdyz vite, ze budete
s nekym mluvit o tom, co jste délali a objevili, spiS se k propagaci donutite.

Pokud se nemUzete kazdy mésic sejit, ,,zajit spolu na pivo”, usporadejte videohovor pres Skype nebo Google Hangout. Na zavér
si vzdy urcete termin dalsiho, jinak se mlze stat, Ze na to porad nebude vhodny ¢as a najednou zjistite, ze se vam partnerstvi
rozpadlo. Pokazdé si pripravte seznam tipl, které pro néj mate, a on at’ udéla to samé.

Mél by to byt nejlip nékdo, kdo ma pro svou knihu vasen, chce ji propagovat a dostat mezi lidi. Bud'te oba aktivni — bude to fungovat,
jen kdyz si budete hodnotu prinaset vzajemng, jinak to casem jednoho z vas omrzi, byt stale jen tim, kdo dava.

Sila videa
Odhaduje se, ze za par let bude 70 % obsahu na internetu video. Ja bych rekl ,,odhadovalo se” — a uz je.

Google koupil YouTube. Od té doby ve vyhledavani uprednostnuje stranky, které ho obsahuji. Video je od té doby jeden z nejsnazsich
druhli SEO — optimalizace stranek pro vyhledavace.

Facebook sice skoro nikomu neukaze vas odkaz na YouTube video, ale kdyz ho nahrajete primo na Facebook, primo to miluje a daji
se s tim delat velké veci. Zkuseni marketéfi se dnes vrhaji na facebookovou videoreklamu, protoze je jedna z nejlevnejsich, pokud jde
o cenu za proklik. Cimz nerikam, ze mate nutne za reklamy platit. Z poctivé pravidelné propagace se tim nevykoupite.

Ale i kdybyste vytvorili jen jediny knizni trailer, hned budete k dohledani na jedné socialni siti (jedné z nejdllezitéjSich) navic.

Na videu vlbec nemusite byt vy, nemusite ho sami tocit ani strihat, a ne, neni to drahé. Prectéte si mdj ¢lanek ,Jak a proc natocit o sve
knize video?”.
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Prodejni systémy

Maximalneé usnadnéte nakup

Pokud jste to jesté neudélali, prectéte si Clanek ,Zamet'te svemu ctenari cesticku az k pokladné”. Pochopite z n€j, ze je na vas, abyste
Ctenari koupi co nejvice usnadnili. Ma spoustu jinych starosti, nez hledat, jak se k vasi knize dostat. To vy se musite postarat o to, aby ji
mohl zakoupit treba béhem minuty pot€, co se o ni dozvi. VSechno udélejte co nejsnazsi, aby nemusel nic hledat a nad niCim premyslet.

V optimalnim pripadé by meélo byt mozné knihu koupit na kterékoli strance s informacemi o ni. Pouzivejte vyrazna tlacitka, ktera budou
snadno k nalezeni.

Umoznéte ve svém obchodé co nejvic zptsobl platby. Kartou, pres PayPal, bankovnim prevodem. V prvnim roce prodeje bych zaplatil
i za platebni branu a pokud se vam dal vyhledoveé nevyplati, mozna jste malo nebo Spatné knihu propagovali.

Pokud se kvli spamu bojite nékde vystavit svlij e-mail, dejte misto zavinace treba (z) nebo (@). Kazdy to pochopi a roboti to
neidentifikuji jako mailovou adresu.

Strategickeé sobectvi
Pokud knihu propagujete a nemyslite v prvni radé na sebe, délate , spoustu muziky za nepatrny vydélek”.

Kdyz prodate knihu pres distributora, tedy v kamenném obchodé nebo pres velky e-shop, z DPC si vezme 58 % a na vas toho moc
nezbude.

Pokud mate moznost si ¢ast nakladu odebrat a rozprodat sami, udelejte to. Veskerou propagaci pak smerujte na sebe — na primy prode;.
At uz na objednavky mailem primo od vas, nebo na vlastni maly e-shop, ktery |ze poridit zcela zdarma.

Chcete-li vedét vic, precCtéte si clanek ,,Propagace knih a strategicke sobectvi”.
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Web

Da se za pll hodiny postavit Uplné jednoduchy ve webové stavebnici Wix (viz navod na str. 13), nebo si mlzete postavit web na
redakcnim systému WordPress, ktery je velmi pratelsky. K jeho instalaci sezenete nekoho pres \Webtrh nebo si troufnéte sami podle
navodu webhostingoveho serveru Savana, jako to délam pokazdeé ja. Je to jednoducheé.

Na WordPressu mUzete psat blog, sbirat kontakty a budovat komunitu, napojit ho na Google Analytics a sledovat provoz, pomoci
Facebookovych pixell cilit reklamu a v neposledni fadé jej provozovat na své viastni doméné.

Web by mél obsahovat informace o kazdé z vasich knizek: obalku, anotaci, pocCet stran a vazbu, ISBN a DPC, a to s jakoukoli primou
moznosti objednani od vas. Nezaskodi sekce ,,0 autorovi” a je jen na vas, jak ji koncipujete. Dal je to na vasi fantazii: fotky, ukazky,
bonusové povidky za e-mail, videotrajler a videa obecne...

Online obchod

Do 10 polozek je zdarma treba obchod Ecwid, ktery Ize vlozit na jakékoli stranky a natoCil jsem k nému navod, se kterym obchod
postavite za 20 minut. Pro WordPress existuji rlizné pluginy, treba \WooCommerce. Nebo zkuste ¢esky a Sikovny SimpleShop.

VétSinou se to vyplati. Ale neni to nutn€, objednani pres e-mail staci, zvlasté mate-li jen jednu knihu.
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Jak prodavat vice knih

Setiete sily

Pokud pisete knihy stale ve stejném zanru, propagujete kazdou knihu pro stale tu samou cilovou skupinu. Plytvali byste silami, kdybyste
pokazdé museli odvést tu samou praci. Potrebujete si vytvorit komunitu. To se déla uplné nejlip blogovanim, ale ne kazdy ma stale o cem psat.

MUzete také na stranky dat tzv. ,magnet na kontakty” a sbirat za jeho stazeni e-mailové adresy. Typicky to byva eBook, bonusova
povidka, ktera nevysla, nebo cela kniha v el. podob€, pokud je jiz fyzicky vyprodana.

To uz je téma trochu slozit€jsi a je lepsi ho konzultovat osobné. Pokud vydate knihu v nakladatelstvi KLIKA, rekneme vam, jak na to.

Takze jen strucne, abyste védéli, kterym smérem se divat: Pokud budete sbirat kontakty, program MailChimp je do 2000 adres zdarma,
Cesky Ecomail je zdarma do 500 adres. Placeny Cesky SmartEmailing se vam zrejmé nevyplati, pokud vase kniha nesouvisi s vasim
podnikanim. Pozor na novou smérnici EU GDPR, délejte to od zacCatku podle ni — ale to je jiné téma a eBook o GDPR napise nekdo jiny.

Vyhoda trpélivosti

Jen zdanlivé to neni marketingové téma: Pokud chcete napsat vice dild jedné série, vyrazné lepsiho vysledku dosahnete, pokud nejdrive
vSechny knihy celé dopiSete, a pak je teprve zaCnete vydavat. Ma to nedocenitelné vyhody:

e Predné, diky napadlm pfi psani druhé a treti knihy se k té prvni mdzete vratit a doplnit osoby, mista a d&je, které chcete v dalSich
knihach pouzit.

e Mlzete knihy stylisticky uhladit, takze na nich nebude znat, Ze mezi prvni a treti jste ziskali spoustu praxe. Natvrdo receno, ta prvni
nebude zacatecnicky psana.

e Do kazdé knihy mizete dat reklamu na obé zbyvajici.
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Jak prodavat knihu Jak prodavat vice knih

Zatimco pisete, mate spoustu casu vymyslet strategii vydani a prodeje, postavit si web, zacCit v€as s propagaci, pripravit si systém
na tvorbu komunity — sbér e-mail{, videotrajlery nebo blog. A z ukazek ze vsech tfi knih uz Ize vytvorit docela obsahly eBook, ktery
mdze stat za e-mailovou adresu.

e Knihy mlzete uvést na trh s dvou- nebo trimésicnim odstupem, takze jakmile ¢tenar docte jednu, uzuz vychazi dalsi a tim vyuzijete
~+hybného momentu”, kdy ma dej predchoziho dilu cely v hlavé a je zhavy znat pokracovani.

VSechny tri knihy pak mizete hned zacit prodavat v balicku se slevou, ktery je k dispozici jen pfi koupi u vas.

Pokud spustite placenou reklamu, mizete inzerovat rovnou vS§echny knihy najednou, ¢imz Setrite sily i penize.

Pokud vas téma propagace zajima a umite anglicky, najdete v zahranici zdarma spoustu zdrojU, které se ,book marketingem” zabyvaiji.

Nemluvite-li anglicky, vydejte svou knihu u nakladatelstvi KLIKA a dostanete k tomu zdarma sedmdesatistrankovy
eBook Propagace knih, ktery uz neni ve volném prodeji a nelze ho jinak ziskat.

Prohlaseni

Tento material je informacnim produktem. Jakékoliv Sireni nebo poskytovani tretim osobam bez souhlasu autora je zakazano.
Dékuji za pochopeni a respektovani. Stazenim tohoto materialu souhlasite, ze jakékoli pouziti informaci z tohoto materialu

a uspéchy Ci neuspéchy z toho plynouci jsou pouze ve vasich rukach a autor za né nenese zadnou odpovédnost. V tomto
materialu mlzete najit informace o produktech a sluzbach tretich osob. Tyto informace jsou pouze doporucenim a vyjadrenim
meého nazoru k této problematice.
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Jak prodavat knihu Jak prodavat vice knih

Nezapomente se také podivat na mdj blog www.vydaniknihy.cz. Tady je par ¢lankd, které v souvislosti s nasim tématem doporucuii:
Blog www.vydaniknihy.cz

Jak nabidnout svou knihu tak, ze vam utrhaji ruce

Jak se bude moje kniha prodavat?
Jak zabit knihu

I svou prvni knihu m{zete prodavat po metracich!

Ja se nechci nikam cpat

Recenze — nejméné narocna forma propagace knih

Zamet'te svému Ctenari cestiCku az k pokladné

Propagace knih a strategické sobectvi

Jak si jednou provzdy ulehcit propagaci knih

9 nastrojl zdarma, o kterych se autorim pred 30 lety ani nesnilo

Jak a proC natocit o své knize video?

Jak nejlevnéiji vytvorit videotrailer ke knize

_Nakopnéte” svou profesi: vydeijte knihu!

Jak prodavat starsi knihy?

Vydani knihy a autorska prava
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© APAKJII PHODAT?

https://www.facebook.com/groups/

Porad'te se s lidmi, kterym jde o to samel!

~Jak si vydat knihu a pak ji i prodat?”

Ve skupiné najdete:

anOt c b e ’S“OQW e Uzavrenou komunitu
u s et e S1vA vwlint
dlStfl Obalka eb azdy tyden ziva vysliani

knlhy Z KAFE S NAKLADATELEM
kvalita acil eénj 1dad ovani ‘)ﬂ)?

e Soutéze o hmotné ceny
e Soubory s radami a tipy

e Diskuse, pomoc s vybérem
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Vydej si viastni

KNIHU

Vydani knihy od A do Z pro autory,
kteri neuspéji u ,tradicnich™ nakladatelstvi
a propagace knih pro vsechny, kteri chtéji zlepsit prodeje svych knih.

Jak zachrinit rukopis pred suplikem

a V knize se dozvite:
jak dostat knihu ke étendiiim

- e jak svlj text dovést k dokonalosti a jak si ovérit, ze piSete dobre
i7{ Nosek
: e 7e se kniha da vydat i bez obétovani vlastnich Uspor a jak to provést

dey st vilastni ™11 \U)

e kdy vydavat na vlastni pest a kdy si rad€ji najit zpracovatele (a jak ho hledat)

T ___.J} ;

e vSe 0 knize, jejich nalezitostech i povinnych Udajich a kam v knize patfi
e jak knihu dostat do knihkupectvi a e-shopi

e co by mél znat knizni grafik a jak pro knihu pripravit ilustrace

e jak udélat obalku, ktera pritahne pozornost a kde najit vhodné obrazky
e jak stanovit cenu knihy a za jakou cenu se bude realné prodavat

e jak docilit toho, aby se vam vratily vilozené prostredky

http://kniha.vydaniknihy.cz/

jen za 224,— KC a se vzornikem ofsetovych papirii ZDARMA

za 224,— K¢

+ postovné
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Chcete mit vydani bez starosti?

Vidét svou knihu v obchodech a ze zisku dostavat 90 %?
Vydejte knihu v nakladatelstvi KLIKA!

e 0 vydavani knih nemusite predem veédét vibec nic
o vydame vam cokoli krome ucelové esoteriky a paved
RODINNE e kalkulace zdarma
NAKLADATELSTVI e pridélime ISBN, pripravime podklady pro tisk
K ] e pravidelné vyhledavame dobré a levné tiskarny
e nad vsemi pracemi mate plnou kontrolu
matia & symove e zafidime distribuci aZ na pulty obchod?
e udelame Vam 3D model a prezentaci knihy
e naucime vas knihu propagovat a poradime s prodejem
e za prodané knihy vam budeme zasilat 90 % ze zisku

Co rikaji o vydani u nakladatelstvi KLIKA autofri, ktefi to zazili?

Jaké dokazeme vytvorit obalky, kdyz nemate zadnou pripravenou?

Jak vydani knihy u nas probiha?

Nejcastéijsi otazky autorl

Chcete se poradit? Zavolejte mi na 603 742 006 nebo napiste na jiri@jirinosek.cz.
www.nakladatelstviklika.cz
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Hledate korektora?

Neriskujte, Zze narazite na amatéra!

(A je jich hodne...
Pfes 50 % nas test nezvladne.)

Provereny)

RoreR

Korektory jsme pro Vas otestovali.

Zde najdete opravdove profiky
na jednom miste.

Nejlepsi polickou pro knihu s chybami
je TRIDENY ODPAD!

www.proverenykorektor.cz
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DALSI eBooky

eBook ,Cesky knizni trh”

O fungovani ¢eského knizniho trhu a funkcich jednotlivych ¢lank( retézce autor — nakladatelstvi — tiskarna
— distributor — knihkupec.

Vhodné pro kazdého, kdo se chysta prodavat knihu v knizni siti nebo se v ni chce zorientovat.

eBook , Uz nechci psat do supliku” _—
psitid EuEiiku

Jste zacinajici autor? Tento eBook Vam poskytne voditka a predestre moznosti, které mate: Jakym zplsobem
knihu naplanovat a vydat, v jakém mnozstvi, jak knihu dostat na pulty knihkupectvi, jaké zvolit nakladatelstvi

nebo kde vzit na vydani knihy penize.

eBook ,Vyroba knihy SAMODOMO” .
Vjroba knihy

Chcete vydat jen par kust knihy, tfeba 10 nebo 20? Neplatte za profesionalni grafiku, s timto eBookem to [ﬁ DOMO
zvladnete sami! ‘ |

Obsahuje navody, jak si knihu vysazet v obycejném textovém editoru, a také odkaz na video s navodem na
sazbu v Microsoft Publisheru i s ,,obrazkovou” obalkou, od nuly krok za krokem az pripravé tiskovych podkladu.
Nechybi popis vSech nalezitosti, které ma kniha mit.

fLingE"
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